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„Auch Gründen will gelernt sein.“ Jeder erfahrene Unternehmer kann 
diese Aussage bestätigen. Existenzgründung oder Betriebsnachfolge – 
in einer fundierten Vorbereitung und detaillierten Planung liegen 90 Pro-
zent Ihres Erfolges. 

Die UnternehmerSchule ist eine 5-teilige Seminarreihe, die auf regio-
naler Ebene initiiert wird. In Zusammenarbeit mit fachkundigen Exper-
ten gründungsnaher, wirtschaftlicher und öffentlicher Institutionen er-
halten Sie hier kostenfrei praxisnahes, aktuelles und regionalspezifisches 
Existenzgründer- und Unternehmer-Know-how. 

Ein überzeugendes Geschäftskonzept ist ein Schlüssel zum Erfolg in der 
Selbständigkeit. Es erleichtert Ihnen die Umsetzung Ihrer Ideen und öff-
net Ihnen die Türen zu Kapitalgebern und Geschäftspartnern. Die Part-
ner der UnternehmerSchule unterstützen Sie bei der Erstellung Ihres 
Geschäftskonzeptes und geben Ihnen nützliches Feedback. 

In Einzelberatungsgesprächen können Sie parallel zur oder im Anschluss 
an die UnternehmerSchule das vermittelte Wissen auf Ihr geplantes 
Vorhaben umsetzen sowie offene Fragen klären. 

Nutzen Sie zudem die Seminarreihe als Gelegenheit, Kontakte zu knüp-
fen. Begegnen Sie potentiellen Kunden, Partnern oder Beratern. Sam-
meln Sie Anregungen im Gespräch mit Referenten, Gründern und Be-
triebsnachfolgern. 

Als Gründer, Jungunternehmer oder Betriebsnachfolger hilft Ihnen die 
UnternehmerSchule, die Segel richtig zu setzen. 

So kommen Sie schneller und sicherer zum Ziel!

Im Anschluss an die UnternehmerSchule erhalten Sie ein 
Teilnahmezertifikat für die von Ihnen besuchten Seminare.

UNTERNEHMERSCHULE – 
DIE SEMINARREIHE

SEMINARREIHE FRÜHJAHR 2010 

TERMIN Donnerstag, 08. April 2010
18:30 Uhr bis ca. 21:30 Uhr

THEMA Geschäftsplan, Unternehmerpersönlichkeit, 
Geschäftsidee und Gründungsformalitäten

REFERENTEN Silvia Weidinger (Hans Lindner Institut)
Klaus Jocham (HWK Niederbayern-Oberpfalz)
Eva Mühldorfer (IHK Niederbayern)
Praxisbericht

KERNINHALTE Vorstellung Hans Lindner Institut

Bin ich ein Unternehmertyp?

Wie mindere ich mein Risiko?

Wo und wie finde ich meine Geschäftsidee?

Wie mache ich aus meiner Idee ein Produkt?

Welche Gründungsmöglichkeiten gibt es?

Welche innerbetrieblichen Erfordernisse kommen 
auf mich zu?

Geschäftsplan – was ist  das?

Welche Gründungsformalitäten muss ich 
einhalten?

Welche Besonderheiten gibt es bei Gründungen 
von Handwerkern?

Praxisbericht 
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SEMINAR 1 
VON DER IDEE ZUM PRODUKT
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SEMINARREIHE FRÜHJAHR 2010 

TERMIN Donnerstag, 15. April 2010
18:30 Uhr bis ca. 22:00 Uhr

THEMA Marktanalyse, Marketing und Vertrieb

REFERENTEN Martin Scheinert (Smurfit Kappa Wellpappe Zwiesel)
Martin Dörndorfer (Hans Lindner Institut)

KERNINHALTE Was will der Kunde? 

Wie lerne ich den Markt und den 
Wettbewerb kennen? 

Wie gestalte ich mein Angebot? 

Welcher Preis ist der richtige? 

Wie mache ich mein Angebot bekannt? 

Wie kommt mein Produkt zum Kunden?

SEMINAR 2 
VOM PRODUKT ZUM MARKT

TERMIN Donnerstag, 22. April 2010
18:30 Uhr bis ca. 21:30 Uhr

THEMA Informationen der Agentur für Arbeit, 
Rechtsformen, Steuern, Buchführung

REFERENTEN Herbert Stadler (Agentur für Arbeit)
Michael Dietrich (CWI GmbH/KOST)
Ewald Anthofer (Steuerberater)

KERNINHALTE Angebot und Fördermöglichkeiten 
der Agentur für Arbeit

Voraussetzung für die fachkundige Stellungnahme 
zwecks Bewilligung des Gründungszuschusses 

Welche Rechtsform passt am besten?

Welche Steuern kommen auf mich zu? 

Buchführung – was muss ich beachten?
Do‘s and dont‘s!
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SEMINARREIHE FRÜHJAHR 2010 

TERMIN Donnerstag, 29. April 2010
18:30 Uhr bis ca. 21:30 Uhr

THEMA Planung der Investitionen und der 
Lebenshaltungskosten, Umsatz-, Ertrags- 
und Liquiditätsplanung, Finanzierung

REFERENTEN Armin Schlattl (Hans Lindner Institut) 
Holger Schwiewagner (Sparkasse)

KERNINHALTE Was muss ich investieren? 

Welchen Umsatz kann ich erzielen? 

Welche Kosten kommen auf mich zu? 

Rentiert sich mein Unternehmen? 

Was brauche ich für meinen Lebensunterhalt? 

Wie bleibt das Unternehmen flüssig? 

Wo finde ich die passende Finanzierung?
– Förderprogramme
– Kreditvergabepraxis

SEMINAR 4
VOM FIRMENAUFBAU ZU DEN PLANZAHLEN

TERMIN Donnerstag, 06. Mai 2010
18:30 Uhr bis ca. 21:30 Uhr

THEMA Versicherungen, Sozialversicherungen und 
Vertragsrecht

REFERENTEN Josef Schlegl (Raiffeisenbank)
Hartmut Petraska (AOK Bayern)
Thomas Sedlmayr und Wolfgang Jacobs 
(Kanzlei Prof. Dr. Scherer Dr. Rieger & Partner)

KERNINHALTE Welche Versicherungen sind sinnvoll? 

Was muss ich zum Thema 
Sozialversicherungen beachten? 

Was muss ich zum Thema Vertragsrecht, 
insbesondere zu den AGB‘s beachten? 

„Get together“ mit Drinks + Snacks
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SEMINAR 5
VON DEN PLANZAHLEN ZUR WIRKLICHKEIT
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SEMINARREIHE FRÜHJAHR 2010 

TERMIN Mittwoch, 12. Mai 2010
18:30 Uhr bis ca. 21:30 Uhr

THEMA Informationen für Betriebsnachfolger oder 
Übernahme-Interessierte

REFERENTEN Markus Pletz (Hans Lindner Institut)
Sebastian Ruhwinkel (Notare Dr. Stefan Kurz 
und Sebastian Ruhwinkel) 
Praxisbericht

KERNINHALTE Wo finde ich das geeignete Unternehmen zur 
Übernahme?

Was muss ich bei der Analyse des Betriebes 
beachten?

Wie berechnet sich der Unternehmenswert? 

Was ist der rechtliche Rahmen einer 
Betriebsübernahme?

Welche Möglichkeiten der Finanzierung gibt es?

Praxisbericht eines Übernehmers
– Tipps zur erfolgreichen Übernahme

SPEZIALSEMINAR
BETRIEBSÜBERNAHME
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SEMINARREIHE FRÜHJAHR 2010 

VERANSTALTUNGSORT
ANFAHRTSPLAN

TERMIN Mittwoch, 12. Mai 2010
18:30 Uhr bis ca. 21:30 Uhr

THEMA Informationen für Betriebsnachfolger oder 
Übernahme-Interessierte

REFERENTEN Markus Pletz (Hans Lindner Institut)
Sebastian Ruhwinkel (Notare Dr. Stefan Kurz 
und Sebastian Ruhwinkel) 
Praxisbericht

KERNINHALTE Wo finde ich das geeignete Unternehmen zur 
Übernahme?

Was muss ich bei der Analyse des Betriebes 
beachten?

Wie berechnet sich der Unternehmenswert? 

Was ist der rechtliche Rahmen einer 
Betriebsübernahme?

Welche Möglichkeiten der Finanzierung gibt es?

Praxisbericht eines Übernehmers
– Tipps zur erfolgreichen Übernahme

Innovations Technologie Campus
Ulrichsberger Straße 17 | 94469 Deggendorf
Tel. +49 (0)991/36 28-6 00 | Fax +49 (0)991/36 28-6 05
info@itc-deggendorf.de | www.itc-deggendorf.de

Kommend von Passau, München oder Regensburg, am Kreuz 
Deggendorf auf der A92 in Richtung Deggendorf fahren.
Im Tunnel rechts in Richtung Rusel abfahren, am Ende der Abfahrt 
rechts einordnen, Richtung Rusel fahren.
An der 3. Ampel links in die Altstraße einbiegen, daraus wird die 
Ulrichsberger Straße (Beschilderung Donau TV bzw. ITC folgen).

Parken: 
Sie können gerne unseren Besucherparkplatz (2. Einfahrt) nutzen – 
siehe Beschilderung. Nach 17 Uhr und an den Wochenenden kann 
direkt auf dem Campus geparkt werden.

Veranstaltungen fi nden (wenn nicht anders benannt) im Haus A1 
(Neubau), EG, im Multimediaraum statt.
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NETZWERKPARTNER

Hans Lindner Institut

Albert Eckl

Bahnhofstraße 29 | 94424 Arnstorf

Tel. +49 (0)8723/20-28 99 | Fax +49 (0)8723/20-28 51

Albert.Eckl@Lindner-Group.com

www.Hans-Lindner-Institut.de

Landkreis Deggendorf

Wirtschaftsförderung | Maximilian Ertl

Herrenstraße 18 | 94469 Deggendorf

Tel. +49 (0)991/31 00-1 71 | Fax +49 (0)991/31 00-44 24

ertlm@lra-deg.bayern.de

Wirtschaftsfoerderung@lra-deg.bayern.de

www.landkreis-deggendorf.de

Stadt Deggendorf

Wirtschaftsförderung | Alexandra Mandl

Franz-Josef-Strauß-Straße 3 | 94469 Deggendorf

Tel. +49 (0)991/29 60-1 30 | Fax +49 (0)991/29 60-1 99

alexandra.mandl@deggendorf.de

www.wirtschaftsfoerderung-deggendorf.de

ITC GmbH 

Innovations Technologie Campus Deggendorf

Christian Hantke

Ulrichsberger Straße 17 | 94469 Deggendorf

Tel. +49 (0)991/36 28-6 00 | Fax +49 (0)991/36 28-6 05

info@itc-deggendorf.de | www.itc-deggendorf.de

IHK Niederbayern

Eva Mühldorfer

Nibelungenstraße 15 | 94032 Passau

Tel. +49 (0)851/5 07-2 88 | Fax +49 (0)851/5 07-3 10

muehldorfer@passau.ihk.de | www.ihk-niederbayern.de

Handwerkskammer Niederbayern-Oberpfalz

Klaus Jocham

Nikolastraße 10 | 94032 Passau

Tel. +49 (0)851/53 01-1 28 | Fax +49 (0)851/53 01-1 89

klaus.jocham@hwkno.de | www.hwkno.de

Agentur für Arbeit Deggendorf

Herbert Stadler

Hindenburgstraße 32/34 | 94469 Deggendorf

Tel. +49 (0)991/31 01-1 15 | Fax +49 (0)991/31 01-1 27

herbert.stadler@arbeitsagentur.de

www.arbeitsagentur.de
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CWI Consulting & Training GmbH 

Regionale KOordinierungsSTelle

Michael Dietrich

Landshuter Straße 23 | 94315 Straubing

Tel. +49 (0)9421/92 49-23 | Fax +49 (0)9421/92 49-20

Michael.Dietrich@cwigmbh.de | www.kost-bayern.de

Wirtschaftsjunioren Deggendorf e.V.

Sebastian Ruhwinkel

Pfl eggasse 9/II | 94469 Deggendorf

Tel. +49 (0)991/50 65 | Fax +49 (0)991/3 14 28

kanzlei@notare-kurz-ruhwinkel.de

www.notare-kurz-ruhwinkel.de

Sparkasse Deggendorf

Holger Schwiewagner

Oberer Stadtplatz 27 | 94469 Deggendorf

Tel. +49 (0)991/36 11-1 16

holger.schwiewagner@sparkassedeggendorf.de

www.sparkassedeggendorf.de

Raiffeisenbank Deggendorf-Plattling eG

Rupert Winter

Westlicher Graben 44 | 94469 Deggendorf

Tel. +49 (0)991/31 07-1 58 | Fax +49 (0)991/31 07-1 50

info@raiba-deg-pla.de | www.raiba-deg-pla.de

GROW

Andreas Bloch

Edlmairstraße 6 + 8 | 94469 Deggendorf

Tel. +49 (0)991/36 15-3 29

andreas.bloch@fh-deggendorf.de

www.grow.org

AOK Bayern – Die Gesundheitskasse

Direktion Deggendorf

Hartmut Petraska

Bahnhofstraße 94 | 94469 Deggendorf

Tel. +49 (0)991/38 81-1 78 | Fax +49 (0)991/38 81-53 33

hartmut.petraska@by.aok.de | www.aok.de



Firma

Teilnehmer 1

Teilnehmer 2

Teilnehmer 3

Branche

Straße

PLZ/Ort

Telefon

eMail

Die Teilnahme ist unbeschränkt.
Sie erhalten keine Anmeldebestätigung!

Hiermit melde ich mich/uns verbindlich 
für folgende Seminare an

Seminar 1 – 08.04.2010 – Von der Idee zum Produkt Personen

Seminar 2 – 15.04.2010 – Vom Produkt zum Markt Personen

Seminar 3 – 22.04.2010 – Vom Markt zum Firmenaufbau Personen

Seminar 4 – 29.04.2010 – Vom Firmenaufbau zu den Planzahlen Personen

Seminar 5 – 06.05.2010 – Von den Planzahlen zur Wirklichkeit Personen

Spezialseminar – 12.05.2010 – Betriebsübernahme Personen
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ANMELDUNG
ZUR UNTERNEHMERSCHULE
FRÜHJAHR 2010 – DEGGENDORF

per Fax an: +49 (0)8723/20-1 22 35
per E-Mail: Silvia.Weidinger@Lindner-Group.com
oder telefonisch unter: +49 (0)8723/20-22 35


